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I I “CUS MICUS: Erfahrener und ausgezeichneter Breitbandplaner

Strategieberatung GmbH

Fiihrendes Beratungsunternehmen fiir Breitbandprojekte!
NGA-Machbarkeitsstudien
Bedarfs- und Infrastrukturanalysen

FTTC-/FTTB-/FTTH- und Leerrohrkonzepte
Wirtschaftlichkeitsberechnungen, Betreibermodelle
Bundes- und Landesforderung

Referenzen: < Deutschlandweit flihrendes Beratungsunternehmen im Breitbandausbau
* MICUS hat Planungen und Beratungen in tiber 100 Landkreisen und Kommunen
mit Uber 18 Mio. Einwohnern und einem Investitionsvolumen von tber 1,3 Mrd. €
durchgefiihrt
e Uber hundert Férderantriage wurden erfolgreich realisiert
* Strategieentwicklungen und Konzepte fir Kommunen, Landkreise, Bundeslander,
Stadtwerke und private Auftraggeber
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m|CUS MICUS berat bereits deutschlandweit Kunden

Strategieberatting GmbH zu Fragestellungen des Breitbandausbaus
e MICUS berat Stadtwerke, Kommunen
und Kreise deutschlandweit beim
Breitbandausbau
* Zudiesen zihlen u.a.: gon G
» Stadtwerke Hilden " o w
» Stadtwerke Herten '
» Stadtwerke Ahlen i
» Stadtwerke Georgsmarienhtte
» Stadtwerke Westmiinsterland
» EWR Remscheid
» Glasfaser Bochum
» Gemeindewerke Nimbrecht
» GKD Paderborn ‘
> krz Lemgo o i
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Glasfaser als Geschaftsmodell flir Stadtwerke



I I "CUS Breitbandversorgung als kommunale Daseinsvorsorge
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e ,Gute Infrastruktur ist mehr als Daseinsvorsorge. Sie ist Dableibevorsorge”
Zitat: Bundesprasident Steinmeier, 01/2019

* Daseinsvorsorge als gesellschaftliche, nicht jedoch gesetzlich geregelte
Aufgabe.

e Als Grundlage der Informationsgesellschaft gewinnt eine leistungsfahige
Breitbandversorgung im privaten und gewerblichen Bereich zunehmend an
Bedeutung.

* Kommunen und kommunale Unternehmen stehen vor der Herausforderung,
sich mit der Breitbandthematik auseinanderzusetzen und Losungsansatze zur
Gewahrleistung einer bedarfsgerechten und zukunftsfahigen Versorgungs-
situation zu entwickeln.

Argumente fur ein Engagement der Stadtwerke:

Daseinsvorsorge, Standortattraktivitat, wirtschaftliche Interessen,
Synergien mit anderen Versorgungsbereichen
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I I “CUS Technologische Ausbauvarianten: Warum bauen wir FTTB/H?
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mICUS Glasfaser als Geschaftsmodell fiir Stadtwerke
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Der Glasfaserausbau eroffnet Stadtwerken vollig neue Optionen:
* Einstieg in ein neues Glasfasergeschaftsmodell
* Auslesen von intelligenten Messzahlern nach dem Messstellenbetriebsgesetz
* Aufbau eines WLAN-Konzeptes fir das Gebiet

Vorteile fiir Stadtwerke:
* Extra Leistung fir bestehende Kunden
* Gewinnen neuer Kunden
* Bestehende Expertise nutzen

* Kostenglinstiger Netzaufbau durch vorhandene
Infrastrukturen/Mitverlegung

WENY=S
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mICUS 26% der Verbraucher in einem Mischgebiet einer
S s RETating G Stadt in Deutschland benoétigen smart meter

* In einer Stadt gibt es mehr
GroRverbraucher als man zunachst
annimmt

* Indiesem Mischgebiet:
e 2972 Verbraucher gesamt
e 782 GroRverbraucher

* GroRverbraucher missen innerhalb
der nachsten sieben Jahre mit
intelligenten Messzahlern
ausgerustet sein

e

Legende

®  Verbrauch>10.000 kWh

Koardinatensystem” ETRS 1888 UTM Zone 32N

Projektion; Transverse Mercator

Datum: ETRS 1989 27.Juni 2017
b ©0 (and) . CC-DY-SA
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MICUS
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Grundsatzlich hat der Breitbandmarkt drei
Wertschopfungsebenen

Fir eine umfangliche Nutzung der
Wertschopfungskette sind Kooperationen mit
Dienstleistern wichtig

Die Stadtwerke mussen ihre Positionierung in der
Wertschopfungskette bestimmen

Infrastruktur-
anbieter

Betreiber

Provider

Mit der richtigen Strategie von der Planung bis zum Betrieb

e Tiefbau
e Leerrohr
e Fasern

¢ Netzelemente
* Management
e Aktive Technik

¢ Dienste
e Dienstleistungen

Mit Glasfaser konnen die bestehenden Geschaftsmodelle der Stadtwerke

sinnvoll erweitert werden
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I I IlCUS Positionierung 1: Die Stadtwerke in der Rolle
S A des Infrastruktureigentiimers

e Die Stadtwerke errichten

eigenwirtschaftlich/gefordert die Infrastruktur Infrastruktur- 'Tiefbal:]
. e Leerrohr
* Fasern und Leerrohre bleiben im Eigentum der anbieter o Fasern

Stadtwerke

* Betrieb und Providing wird von einem externen

) ) . ¢ Netzelemente
Dienstleister Ubernommen

Betreiber * Management

* Die Stadtwerke erhalten eine Pacht pro Meter bzw. * Aktive Technik

pro Anschluss

e Kunden beziehen ihre Produkte direkt Gber den

externen Dienstleister BT VDI

e Dienstleistungen

Dieses Modell eignet sich insbesondere bei kleineren ErschlieSungsgebieten

(< 1.000 HH) oder einzelnen LWL-Strecken (Backbonenetz)
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Beispiel:

Kreisangehorige Stadt in Deutschland
Rund 62.000 Einwohner
Gut ausgebautes Leerrohrnetz

Neben Kupferleitungen wurden auch weite
Strecken Glasfaser verlegt

Losung:

Vertragswerke fur Dark Fiber, Homes
Connected, Leerrohre

Positionierung 1: Die Stadtwerke in der Rolle
des Infrastruktureigentiimers

Legende

Kupfer Stadtwerke

- Leerrohr Stadtwerke

Glasfaser Stadtwerke

BN loneler
Saurce: Esri, Di

27.Juni 2017
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I I IlCUS Positionierung 2: Die Stadtwerke in der Rolle des
SRISGIERSIAIng St Infrastruktureigentiimers und als Anbieter von Diensten

e Die Stadtwerke errichten

eigenwirtschaftlich/geférdert die Infrastruktur - ‘Tiefbal:]
. e Leerrohr
* Fasern und Leerrohre bleiben im Eigentum der anbieter « Fasern

Stadtwerke

e Der Betrieb wird von einem externen Dienstleister

. ¢ Netzelemente
Ubernommen

Betreiber * Management

* Die Stadtwerke bieten liber White Labeling eigene * Aktive Technik

Produkte zu Telefonie, Internet oder TV an

e Die Kunden beziehen ihre Produkte von den

Stadtwerken Provider - DS

e Dienstleistungen

* Stadtwerke wirken aktiv an der Vermarktung und
dem Vertrieb mit

Dieses Modell eignet sich fiir grofSe ErschlieRungsgebiete (> 1.000 HH)
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Beispiel:

 Mischgebiet einer Stadt in
Deutschland

e ca. 1200 Adressen gesamt

* ca. 520 Gewerbeadressen

e Zum Teil Leerrohre vorhanden

* Bauen Netz und Technik

* Produkte Uber White-Labeling eines
Dienstleisters

* Professionelle
Vertriebsunterstutzung

* Weitere Ausbauschritte vorgesehen

13

Positionierung 2: Die Stadtwerke in der Rolle des
Infrastruktureigentiimers und als Anbieter von Diensten

Legende

@  Verteilstation (PoP Nord)

& PoP

Verteilnetz

Verteilnetz Hauptkabel

Vorhandenes Backbane

Zuleitung Verteiler

Gewerbegebiet West

N
@®  \Verteilstation (PoP Sud)

Hausanschlussleitungen #

- %

eTRASSE MICUS

ng G

08.Juni 2017
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mICUS Breitbandversorgung als Chance fiir EVUs
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* Die Kernkompetenzen der Stadtwerke geraten zunehmend unter Margen- und
Wettbewerbsdruck:

» Glasfaser als neues Geschaftsmodell mit ansprechenden Margen

* Die grofSen Provider haben den Ausbau ihrer kupferbasierten Bestands-
infrastruktur im Fokus:

» Glasfaser ist hier das Differenzierungsmerkmal im Markt

* Die grolien Provider versuchen mit ihrer Marktmacht Kunden zu binden:
» Die ortliche Prasenz als Marktvorteil nutzen

e Glasfaser bis zum Endkunden wird auch in 30 Jahren noch Stand der Technik
sein:

» Auch wenn das Erstinvest hoch erscheint, auf lange Sicht werden 100% der Kunden
Glasfaser nachfragen (heute haben es erst 7 %!)
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Pragmatisch, strategisch, erfolgreich:
Mallgeschneiderte Losungen
fir lhre Glasfasernetze

» Beratung bei Bundes- und Landesforderung
» Planung von Glasfasernetzen

» NGA-ErschlieBungskonzepte fiir Schulen,
Wohn- und Gewerbegebiete

» Ausschreibungsbegleitung nach nationalem
und europdischem Vergaberecht

» Konzeption von Netzbetreibermodellen
fir Stadtwerke

Besuchen Sie unsere Website

' ite: mICUS Pempelforter Str. 50 + 40211 Dusseldorf
micus-duesseldorf.de Tel. +49 (211) 49769 111

Strategieberatung GmbH info@micus-duesseldorf.de



